PROPUESTA TECNICA & COMERCIAL INTERSUBA

FERREMAR /A

CONSTRUYE BIEN IL'EWJ.__D

SISTEMA INTEGRAL DE GESTION (ERP & POS)

Ferremar - Construye Bien
Ferreteriay Materiales de
Construccion

Administracion centralizada de 2 sucursales (Yecuatla Centro & Murillo Vidal),

fletes de volteo en obra, vales QR offline en patio y catalogo multimarca con
+12,000 SKUs.

Cliente / Destinatario: Desarrollador / Socio Tecnoldgico:
Ferremar Intersuba - Soluciones de Software ala Medida
Neo Sangabriel Pérez - Propietario WhatsApp: 279 110 9820 - www.intersuba.com

Yecuatla, Veracruz Fecha: Octubre 2026 - Vigencia: 30 dias



Propuesta Técnica - Ferremar 1. Contexto & Diagndstico

[] 1. Contexto del Negocio y Desafio

Ferremar opera un modelo de negocio hibrido de alta complejidad que combina la venta almenudeo con el despacho
pesado de materiales de construccion:

o Ferreteria tradicional: Miles de SKUs con venta por pieza, metro, kilo, bolsa o caja (tornilleria, herramientas, plomeria,
electricidad, pinturas).

o Materiales pesadosy agregados: Comercializacidn de tabiques, blocks, cemento, cal, arenay grava, donde las
unidades de despacho varian entre el mostradory el patio: por bote (19 L), por bulto, por metro cubico ($m*3$) o por
camion completo (viaje de 6 $m*3$ 014 $m*3$).

e Operacion Multi-Sucursal: Administracidn simultanea de dos puntos de venta (Sucursal 1en Centro Yecuatlay Sucursal 2
en Murillo Vidal), con necesidad de transferir existencias, consultar stock cruzado y consolidar cortes de caja.

¢ Condiciones de Patio de Maniobras: Labodegay el patio sufren frecuentemente de coberturaintermitente de red,
requiriendo que los despachadores capturen salidas de forma offline con sincronizacién automatica.

EL SALTO ESTRATEGICO

Actualmente la operacion depende de libretas de papely notas manuales. Este esquema genera cuellos de botella en horas

pico, imposibilidad de auditar mermas o fugas de material en patio, y falta de visibilidad parala toma de decisiones por parte
deladireccion.

Objetivo Central

Implementar un sistema web progresivo (PWA) offline-first
que automatice el cobro en mostrador, blinde el despacho en
patio convales QRy sincronice ambas tiendas en tiempo real.

Filosofia Intersuba

Desarrollo 100% ala medida sin rentas forzosas por usuario.
Laferreteria es duefia de su sistemay decide el ritmo de
adopcion segun su presupuesto.
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VENTAS REALES

$130,185

Progreso de facturacién

META FIJADA

$450,000

FALTANTE / BRECHA

-$319,815

Intersuba - Software ala Medida



Propuesta Técnica - Ferremar 2. Arquitectura & Patio de Materiales

J- 2. Arquitectura de Software & Granel

La arquitectura seleccionada prioriza cero costo de licencias de terceros, alta velocidad de respuesta y operacion
ininterrumpida aun con cortes dered.

ARQUITECTURA DEL ECOSISTEMA

[ Mostrador / Caja | [ Patio / Almacén ] [ Direccién / Admin ]
Angular 22 (Desktop) Angular 22 PWA (Mévil) Angular 22 Dashboard
| \ \
| HTTPS / REST / WSS | Offline Cache (IndexedDB) |
v v A

API GATEWAY / BACKEND (Nest]S) \

¢ Mdédulo POS & Mostrador e Motor de Conversién Volumétrica \

| Auth JWT & RBAC (Roles) » WebSockets Sincronizacién 2 Suc. |
|
| ¢ Médulo Multi-Sucursal & Almacenes -+ Médulo Logistica & Fletes \

v \4

| PostgresSQL + Drizzle ORM \ | Redis (Cache & Concurrencia) |
| + Datos transaccionales ACID | | ¢ Sesiones y bloqueos stock |
e - ]

MOTOR DE CONVERSION VOLUMETRICA PARA PATIO

El sistema permite configurar productos con multiples unidades de medida simultdneas descontando de un Unico stock
consolidado:

Material Entrada (Compra) Salida (Venta Mostrador/Patio) Factor de Conversion Interno

Arena de Rio Metro Cubico ($m*3$)o Bote (19 L), Medio $m*3$, $m*3$, $1\,m"*3\approx 52\text{ a }54\text{
Camion (14 $m*39$) Camion (6 $m*3$) botes}$ (calibrable)

Grava Triturada 3/4 Metro Cubico ($m*3$) o Bote (19 L), $m*3$, Viaje completo $1\,m"3\approx 52\text{ botes}$
Camidn (14 $m*3$) (calibrable)

CementoCruzAzul/ Tonelada (20 bultos) Bulto (50 kg), Tonelada paletizada $\text{ Ton} = 20\text{ bultos}$

Tolteca

Tabique Rojo Millar (1,000 pzas) / Camion Pieza suelta, Ciento, Millar Descuento automatico por

Recocido volumen

Varilla Corrugada Tonelada / Atado Tramo de 12 m, Kilo Conversion tedricay pesaje en

3/8"y1/2" bascula
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Propuesta Técnica - Ferremar

3. Alcance de los 22 Médulos

W 3. Catalogodelos 22 Médulos Especializados

Elecosistema se desglosa en 22 mddulos agrupados en 4 pilares operativos:

Moédulo

Funcionalidad Clave

Pilar Operativo

|. Mostrador & Venta

Il. Almacén & Patio

1l. Comercial

IV. Direccion & Escala

Ferremar x Intersuba

1. Punto de Venta (POS)

2. Corte de Caja Ciego

3. Historial de Ventas

4. Cotizaciones de Obra

5. Fletes & Camiones Volteo

6. Granel & Aridos

7.Vales QR Patio

8. Catalogo Multimarca (+12k)

9. KardexenTiempo Real

10. PWA Offline Patio

11. Renta de Maquinaria

12. 4 Listas de Precios

13. Crédito & Cobranza

14. Compras conl|A

15.Monedero de Lealtad

16. WhatsApp Business API

17. Multi-Sucursal en Vivo

18. Usuarios y Roles (RBAC)

19.1A Analitica de Negocio

20.CFDI 4.0 + Carta Porte

21. Portal de Autofactura

22.Cédigo Fuente Propio
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Escaneo de codigos, tickets térmicos 80mm,
cobroréapido.

Arqueos de turno sin ver montos previos; auditoria
estricta.

Busqueda porfecha, sucursal, folio o cliente.

Presupuestos PDF convigenciay conversién a
ventaenlclic.

Tarifario por coloniay firma del cliente en obraen
celular.

Conversién de botes a $m*3$y camiones de
grava/arena.

Folio QR Unico por ticket para evitar dobles
despachos.

SKUs precargados Truper, Urrea, Amanco, Cruz Azul
confotos.

Rastreo de entradas, salidas, mermasy ajustes de
stock.

Despacho sin cobertura; sincronizacion
automatica.

Alquiler de revolvedorasy bailarinas con depdsito
engarantia.

Menudeo, Mayoreo, Contratistay Maestro Albafiil.

Limites de crédito, estados de cuentay bloqueo
preventivo.

Lectura de facturas XML/PDF de proveedores para
actualizar costo.

Puntos para maestros albafiles y contratistas
frecuentes.

Envio de cotizaciones, aviso "Camidén en camino"y
saldos.

Centro Yecuatlay Murillo Vidal conectadas al
segundo.

Permisos independientes: duefio, cajero,
bodeguero, chofer.

Sugerencias estratégicas para el duefio basadas
entendencias.

Timbrado SATy complemento para transporte en
carretera.

Los clientes facturan sus tickets desde casaenuna
web publica.

Entrega de cédigo documentado, sin
dependencias forzosas.

Intersuba - Software ala Medida



Propuesta Técnica - Ferremar 4. Planes, Presupuesto & Condiciones

B8 4.Planesdelnversiony Términos Comerciales

Ofrecemos tres modelos de adopcion progresiva. Nos adaptamos al presupuesto inicial del negocio, permitiendo iniciar
conlabase operativa e incorporar médulos en fases posteriores:

Concepto Starter Ferretero % Business Pro Enterprise ERP

Inversion Inicial $55,000 MXN $105,000 MXN $185,000 MXN

Mantenimiento $1,500 MXN/mes $2,800 MXN/mes $4,500 MXN/mes

Opcional

Tiempo Estimado 8 -10 semanas 14 - 16 semanas 22 -26 semanas

Sucursales 2 Sucursales (Consulta 2 Sucursales + Patios Sucursales llimitadas
cruzada) independientes

Fletes & Volteo Opcional (Addon +$12,500) Incluido con firma en obra Incluido + Carta Porte SAT

Garantia Post-Entrega 90 dias naturales 90 dias naturales + Asesoria 90 dias + 4hmensuales

evolutivas

ESQUEMA DE PAGO POR HITOS DE ENTREGA

1. Anticipo Inicial (30%) 2. Hito Funcional (40%)
Ala firma del contrato. Cubre levantamiento, disefio de Alentregar el Punto de Venta e Inventario operando en
interfazy configuracion del servidor cloud. sucursal piloto.
3. Entrega Definitiva (30%) Garantia Incondicional
Tras la capacitacion presencial al personal y puesta en marcha 90 dias naturales de soporte correctivo sin costo ante
enambas sucursales. cualquierinconsistencia operativa.
Neo Sangabriel Pérez Ing. Balzhoyt Roldan Ortega
Propietario - Ferremar CEO & Arquitecto de Software - Intersuba
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